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”Udenrigsministeriets opgave er gennem aktivt og engageret 

diplomati at arbejde for Danmarks interesser og værdier i 

forhold til omverdenen på en måde, der fremmer danskernes 

frihed, tryghed og velstand samt en mere fredelig og 

retfærdig verden med udvikling og økonomisk vækst for alle.” 

2 

Udenrigsministeriet, Danmark 



3 

Eksportrådet  
Et globalt netværk af 
diplomater, sektor 
eksperter, lokale 
handelsrådgivere, rådgivere 
rekrutteret fra den private 
sektor, etc.  
 
250 rådgivere, inklusiv 120 
sektor specialister fordelt 
på 60+ markeder 
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DANMARKS REPRÆSENTATIONER 
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Vores styrke er kombinationen af tilstedeværelse,  

officiel repræsentation of lokal forankring 
Markeds analyser 

Eksportpromovering 

Rekruttering 

Kommercielle ydelser 

Innovation 

Væksthuse 

Public Affairs 

PR 

Udgivelser 
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Eksportrådet 

Virksomheder 
Øget eksport, innovaton, 
rådgivning, rejse kapital 

Finans-ministeriet 
Eget finansielt 

bidrag 25% 

Erhvervs-
organisationer 

Strategiske 
partnerskaber 

Folketinget 
Vækst og 

jobskabelse 

Udenrigs-
økonomisk Forum  

Værdi og 
rækkevidde  

Regeringen 
Regeringsplat-

form, etc.  
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Arbejdspladser 

tiltrukket til Danmark 

igennem Invest In 

Denmark i 2016 

1600  
Af vores ydelser 

er indenfor Global 

Public Affairs 

37%  
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100  
Erhvervsfremstød, 

Ca. 1400 virksomheder 

(50% SMV’er) 

3300   
Unikke virksomheder 

rådgivet i 2016 

Af kunderne er tilfredse 

eller meget tilfredse med 

TCs ydelser  

96%  
Af kunderne oplevede 

høj eller afgørende 

værdi af TCs ydelser 

 

84%  
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Urban Solutions er et initiativ under Eksportrådet 

Gennem Urban Solutions vil Eksportrådet omsætte dansk 
know-how om grønne og intelligente byløsninger til 
konkrete forretningsmuligheder for danske virksomheder. 
 
Urban Solutions er også en samlet online platform for 
danske virksomheder. Den består af vores hjemmeside og 
vores LinkedIn side Urban Solutions – Danish Suppliers, 
som løbende bringer updates om vores events 



Case: Water Technology Alliance i Chicago 

Nissen Energi og Teknik A/S søgte adgang til det 
amerikanske vandforsyningsmarked. 
Å Eksportrådet rådgav og skabte WTA, der satte 

Nissen sammen med andre danske virksomheder 
inden for samme sektor. 

Å Med alliancen tilbyder virksomhederne det 
amerikanske marked en holistisk løsning på en bred 
række problemer inden for vandforsyning. 

Å WTA har i den forbindelse bl.a. besøgt 50 
virksomheder i Illinois 

Lessons learned 
Å Teknisk know-how giver 

troværdighed 
Å Offentlig diplomati virker 
Å Det er nemt at komme i 

dialog med det amerikanske 
vandforsyningsmarked 

Lessons learned 
Å Der er stor efterspørgsel efter 

tekniske workshops 
Å Danske virksomheder 

værdsætter i høj grad WTA-
tilgangen til markeder 

Å Amerikanere vil gerne lave 
gensidig erfaringsudveksling 



FIND OS PÅ 

LAND.um.dk/dk/eksportraadet  

http://um.dk/da/eksportraadet/sektorer/urban -solutions/  

 
www.facebook.com/eksportraadet 

 

dk.linkedin.com/company/the -trade-council 

https://www.linkedin.com/showcase/17965877/  (Urban 
Solutions) 

 

twitter.com/ thetradecouncil 
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